
DISTRIBUCIÓN DIGITAL DE CONTENIDOS

DESDE 1998

Tecnología 



LAS EMPRESAS

Ebrary: 1999, sede en Palo Alto, California

Proveedor de contenidos y tecnología

170.000 títulos 

2.300 entidades clientas en el mundo

350 editoriales asociadas

16.3 millones de usuarios en el mundo

e-libro: 2000, sede en Miami, Florida

Distribuye ebrary en España y América Latina

Alquila la tecnología para sus propias colecciones

32.000 títulos disponibles 

300 entidades clientas en España y América Latina

150 editoriales asociadas 

Presente en 21 países 

e-libro.net: 1998, sede en Miami, Florida

1ª librería virtual en español

Descargas de PDF e impresión a demanda



NUESTROS OBJETIVOS

OFRECER A LAS EDITORIALES
• Distribución digital de sus libros

• Presencia universal con el partnership de Ebrary

• Dos ámbitos de distribución

– las bibliotecas: e-libro

– el público en general: e-libro.net 

OFRECER A LAS BIBLIOTECAS CLIENTAS

• 200.000 libros académicos en inglés y en español 

• Herramienta única de aprendizaje 

• Diferentes modalidades de acceso que se adaptan a sus posibilidades

OFRECER AL PÚBLICO EN GENERAL

posibilidad de comprar libros en formato digital 



E-LIBRO.NET

Librería virtual abierta a todos los públicos

• Hojeo del libro: fragmento o texto integral

• Venta del pdf: precio de venta fijado por la editorial

50% para la editorial

• Impresión a demanda: fabricamos el libro a petición del cliente

50% de los beneficios para la editorial (precio venta – producción)

• Baker & Taylor: fabrica el libro para librerías y bibliotecas de EE.UU.

50% del precio de venta en papel en España para la editorial

• Mercado potencial: sin límite geográfico: se puede conectar, comprar o encargar 
desde cualquier país 

www.e-libro.net
(en proceso de cambio)



E-LIBRO TECNOLOGÍA

Plataforma para bibliotecas

200.000 libros académicos en texto completo EN ESPAÑOL y en inglés 

Herramienta interactiva de aprendizaje (no es una base de datos)

2 modelos según las necesidades y posibilidades de las bibliotecas:
• Suscripción: cuota anual por colección y nº de usuarios

30% por cada página vista / impresa / copiada para la editorial

• Compra: la biblioteca compra solo los títulos de su interés

Precio de venta a la biblioteca: precio papel + 20%

54% de cada venta para la editorial

Acceso a los libros a través de nuestro servidor:

NUNCA HAY DESCARGAS



Herramientas para usuarios

• Búsqueda rápida, temática, personalizada

• Infotools: definir, anotar, subrayar, hacer hipervínculos, traducir, localizar, 
buscar en Internet, etc. 

• Biblioteca personal con carpetas para guardar y ordenador los libros 
consultados con sus respectivas notas

• Se puede personalizar con los recursos propios.

• Copiar y pegar, imprimir con citas automáticas.

• Conversor texto-voz Nuevo



Interfaz de usuario



Resaltado y notas



Copiar y pegar



Estantes de biblioteca



Algunas editoriales asociadas



Pasos a seguir para ENCLAVE

– Se firma el contrato: la editorial autoriza solo las modalidades de su 

interés (sin exclusividad)

– La editorial nos envía los archivos 

– Nosotros ponemos los archivos en ambas plataformas según las 

modalidades elegidas 

– Damos el link de cada libro en e-Libro.net a la editorial para que lo registre 

en DILVE

– Retribución trimestral común en ambas plataformas, fichero Excel 

detallado



NUESTROS COMPROMISOS CON LAS EDITORIALES

– Coste cero para e-Libro.es y e-Libro.net

– Un contrato común a ambas plataformas: la editorial autoriza las 

modalidades de su elección

– Escrupuloso respecto a lo que autoriza la editorial

– Liquidación trimestral y en € de todas las modalidades 

autorizadas

– Información trimestral detallada de todos los usos con una 

planilla Excell

– Claves de acceso para ver uso hecho a mes vencido



CONTACTO

Victoire Chevalier – Directora España

victoire@e-libro.es

606.622.643

www.e-libro.es


